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1. Preis

2. Preis

ihm indem Sie alle verlorengegangen Ostereier suchen und zah-
len. Die ermittelte Anzahl schreiben Sie dann auf eine Postkarte
und senden diese mit lhrem Name und Adresse an:

CH Regionalmedien AG
«Osterwettbewerb»
Ermitagestrasse 13, 4144 Arlesheim

Die gliicklichen Gewinner werden unter den richtigen Einsendungen ausgelost
und benachrichtigt. Uber den Wettbewerb kann keine Korrespondenz gefiihrt
werden. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen. Teilnahmeberechtigt sind alle, aus-
genommen die Mitarbeitenden der CH Regionalmedien AG sowie des Reinhardt

20er Gold Vreneli
im Wert von etwa Fr. 300.—

Aqu

Raiffeisenbank Leimental

3. Preis

Einkaufsgutschein

Verlags.

Einsendeschluss: 7. April 2022

im Wert von Fr. 100.—
Gschdngg Stiibli Fichtd

5. Preis 6. Preis

60 Min. Klangtherapie
im Wert von Fr. 90.—

im Wert von Fr. 50

Gliickswege

fleisc ch &
dornach -

rhuuzl

Einkaufsgutschein

Backstube zum Brotbrosmeli

afacial Gesichtsbehandlung
im Wert von Fr. 150.—

Patrizia Stohler Kosmetik

4. Preis

Geschenkkorb
im Wert von Fr. 100.—

Mathis fleisch & feinkost

7. Preis

Schwimmrucksack
— im Wert von Fr. 37.—

Wickelfisch AG

Der neue Kombi SWACE von Suzuki - das sportliche Raumwunder
mit Hybrid-Antrieb - Jetzt bei der Garage Ruf probefahren

Mit dem SWACE baut Suzuki sein Hybrid-
Portfolio weiter aus. Er ist der erste Voll-
hybrid in der Familie. Benziner und Elekt-
romotor bilden dabei ein effizientes Duo,
das in nahezu allen Fahrsituationen zu-
sammenarbeitet. Mit dem Ziel, hohen
Reisekomfort mit niedrigem Kraftstoff-
verbrauch und geringen Emissionen zu
verbinden.

pd/ki. Athletische Figur, fliessende Linien, hohe
Prasenz. Der Suzuki SWACE verkorpert das Konzept
des vielseitigen Kompakt-Kombi in jeder Hinsicht.
Flach und breit duckt er sich auf die Strasse, die
ausgestellten Radhauser vermitteln Stabilitat, der
dominante Kihlergrill driickt kraftvolles Selbstbe-
wusstsein aus — und zitiert auch wieder die Suzuki
Designsprache.

Geniessen Sie schlichte Eleganz

Das Intérieur verbindet Eleganz mit Praxistauglich-
keit. Der Innenraum hinterldsst einen besonders
hochwertigen Eindruck, durch weiche Materialien
sowie zahlreiche chrom- und silberfarbene Akzente.
Dank Ubersichtlichkeit und logischer Anordnung der
Bedienelemente unterstiitzt die Gestaltung konzen-
triertes und sicheres Fahren. Daneben deutet das
grosszligige Raumgefiihl die Vielseitigkeit und
Funktionalitat des Suzuki SWACE an. Mit 596 Litern
Ladevolumen offeriert der Kofferraum viel Platz fiir
Gepack oder Freizeitausriistung. Fiir zusatzliche Fle-
xibilitat sorgt der mit Teppich bezogene und hohen-
verstellbare Ladeboden: Durch Absenken schaffen
Sie zusétzlich Platz fiir den Transport grosserer Ge-
genstande. Wer nasse oder verschmutzte Dinge
transportieren mochte, dreht einfach die robuste
Kunststoffseite des Ladebodens nach oben.

Umweltschonender Hybridantrieb

Im Hybridsystem des neuen Suzuki SWACE kommen
ein kraftvoller Elektromotor und ein speziell fiir den
Hybrideinsatz entwickelter 1,8-Liter-Benzinmotor
zum Einsatz. Das Antriebssystem verbindet komfor-
tables Fahrgefiihl mit kraftvoller Beschleunigung,
ausgezeichneten Verbrauchswerten und niedrigen
CO,-Emissionen. Je nach Fahrbedingungen wird der
Suzuki SWACE rein elektrisch, vom Benziner oder
von beiden Motoren gemeinsam angetrieben.

Unbeschwert ans Ziel

Die umfangreiche Ausstattung an Sicherheits- und
Fahrassistenzsystemen macht den Suzuki SWACE zu
einem perfekten Begleiter und unterstiitzt Sie auf
Ihren taglichen Fahrten in zahlreichen Situationen.

Mit dem neuen intelligenten Parkassistenten wird
das Parkieren zu einem Kinderspiel. Das System
unterstiitzt Sie sowohl beim Ein- und Ausparken
parallel zur Fahrbahn als auch beim Einparken im
90°-Winkel in eine Parkliicke. Der Suzuki SWACE
Uibernimmt dann das Lenken und informiert Sie mit-
hilfe akustischer und visueller Hinweise. Die Ultra-
schallsensoren sorgen selbst in engen Liicken fiir
sichere Mandver.

Der Suzuki SWACE macht das Leben schéner, fir
Sie und lhre Liebsten. Wohin Sie auch unterwegs
sind, machen Sie sich auf tolle Erinnerungen
gefasst.

Weitere Informationen
www.garageruf.ch
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«Wie viel ist meine
Immobilie jetzt wert?»

Jede und jeder weiss unterdessen, dass die
Immobilienpreise seit der Pandemie sehr
stark gestiegen sind und der eine oder an-
dere stellt sich sicher die Frage, wie viel rei-
cher man geworden ist.

e |st das Vermarktungsangebot innovativ und auf dem
neuesten Stand der Technik (keine Handy-Fotos,
Filme von Objekten, virtuelle 360°-Touren usw.)?

e Werden die Leistungen mit Ihnen abgesprochen?
e Ist Ihr/e Makler/in motiviert?
e Geht man auf Ihre Wiinsche und Vorstellungen ein?
Um einen ungefahren Wert zu bekommen, eignen e Fiihlen Sie sich sicher und gut aufgehoben?
sich die Online-Schnellbewertungen (siehe auch
www.fa-immobilien.ch), denn hier miissen Sie nur
einige Eckdaten lhrer Liegenschaft preisgeben und
schon sehen Sie, wie lhr Vermdogen gestiegen sein
kann. ABER: Seine eigene Immobilie selbst zu
schatzen ist immer gefédhrlich, denn in selbstbe-
wohntem Eigentum stecken Emotionen und schon
aus diesem Grund kann sich sein «Wertempfinden»
der Realitdt entfernen. Deshalb lohnt es sich, den
Profi beizuziehen, welcher nicht nur eine «Computer-
schatzung» macht, sondern seine lokalen Markt-
kenntnisse einsetzt. Der Computer weiss namlich
nicht, ob auf der Nachbarsparzelle ein Hochhaus ge-
plantist, die Strasse in den nachsten Jahren verbreitert
wird, in einigen Wochen ein neuer Quartierladen er-
offnet, die Primarschule geschlossen oder eine neu
geplant wird usw. Ihr lokaler Makler muss das alles
jedoch wissen!

Priifen Sie uns! Wir machen unsere Arbeit
mit Leidenschaft und Begeisterung!

Désirée, Laurent und Diana Facqueur

DAS Familienunternehmen

FA Immobilien Schweiz KLG

(7,

IMMOBILIEN

Hauptstrasse 66, 4153 Reinach
Telefon +41 61 717 30 00
www.fa-immobilien.ch

Deshalb sollten Sie sich bei der Wahl lhres
Maklers/lhrer Maklerin folgende Fragen
stellen:

o Wohnt [hr Immobilienspezialist in der Region?

o Weist er/sie Erfolge aus?

¢ Wie lange ist die Firma bereits schon aktiv?

e Sind die vermittelten Informationen fiir Sie trans-

Frihlingshaftes und Gluschtiges
von mathis fleisch und feinkost

Der Friihling halt langsam Einzug und
Ostern steht vor der Tiire. Dies merkt man
bei einem Besuch im Fleischfachgeschaft
von Remo Mathis in Therwil, welches seit
Mai 2017 von Daniel Kobler und seinem
Team (Heidi Heinimann, Christoph Gerber
und Steffi Muttschall) gefiihrt wird.

Alle vier verfiigen (iber eine langjéhrige Berufs-
erfahrung. «Wir sind eine Dorfmetzgerei und der per-
sonliche Kontakt zu unserer treuen Kundschaft er-
laubt es uns, auf individuelle Wiinsche eingehen zu
konnen.» Weiter weist Daniel Kobler auf die aktuellen
Barlauch-Spezialitaten (Bratwiirste, Spatzli, Fleisch-
kdse, Pesto) hin. Zu Ostern bieten wir lhnen Lamm
und Kaninchen aus unserer Region sowie ein grosses
frisches Fischsortiment aus natirlicher Zucht an.

Neben unseren feinen Fleischwaren empfehlen wir
Ihnen taglich unser «Huusbrot» sowie am Freitag

und Samstag den beliebten Butterzopf. Zum feinen
Fleisch empfehlen wir gerne einen speziellen Wein
dazu oder eines unserer verschiedenen regionalen
Biere.

matbhis fleisch und feinkost biirgt fiir hochste Quali-
tat seiner Fleisch- und Wurstspezialitaten. Unser
Fleisch, Weiderind und Vollmilchkalb stammt von
Bauernbetrieben aus dem Laufental, welche hochs-
ten Qualitatsanforderungen, Tierwohl, entsprechen.
Dies und die eigene Produktion gewahren der ge-
schatzten Kundschaft beste Qualitdt zu fairen
Preisen. Mathis Therwil

mathis fleisch und feinkost
Hauptstrasse 41, 4143 Dornach

Tel. 061 761 64 11, Fax 061 761 62 12

E-Mail: info@mathis-fleischundfeinkost.ch
www.mathis-fleischundfeinkost.ch
www.facebook.com/mathisfleischundfeinkost

/)

PAUL GSCHWIND AG

Baugeschaft

Ringstrasse 41 - 4106 Therwil
Tel. 061 721 70 88

Fax 061 721 70 92
bauen@paulgschwindag.ch
www.paulgschwindag.ch

Neubauten, Umbauten
Renovationen, Reparaturen &
Altbausanierungen

STEUERERKLARUNG.
EIN DORN IM AUGE?

Dann aber schnell zu Heggendorn.

carXpPeRrT

lhre Garage fir alle Marken

Garage Peter
Inh. Th. Haberthir
Obere Kirchgasse 1

Telefon 061 721 61 65

info@garagepeterettingen.ch
www.garagepeterettingen.ch

Verkauf von Neu- und Occasionsfahrzeugen

Reparaturen samtlicher Marken zu fairen Preisen

Mitsubishi-Spezialist
4107 Ettingen

Warmetech

sschwind & X g?f\

Haustechnik AG Y
Sanitare Installation

Reparatur-Service

S

™

Tel. 061 721 10 66

Therwil - Ettingen - Allschwil
info@gschwind-spiegel.ch
www.gschwind-spiegel.ch

nik

Wir bringen lhnen Warme und
Strom von der Sonne ins Haus
4106 Therwil

miotto
Heizung + Solar

Beratung ¢ Planung ® Ausfiihrung ¢ Service

Tel. 061 723 12 12 www.miotto.ch

Inserieren
Tel. +41 6172177 22

info@heggendorn.ch

bringt

Treuhand

www.heggendorn.ch

Heinis AG
Im Dienste des Trinkwassers

W
W
N\/l_LD

lhr Partner in
der Region fur
die Trinkwasser-
versorgung

Transporte - Natursteine

Rohkies + Heinis AG

= Kippertransporte
= Abrollcontainer

®* Humus, Mergel

= Natursteine

Mobile 079 895 86 44

- seit 1954 -

Hofmattstrasse 33
4431 Bennwil
Tel. 061 721 13 40

info@rohkies.ch

Wermuth
Gartengestaltung & Pflege

Rasenpflege / Sichtschutz / Sitzplatze
Anpflanzungen / Steingarten / Zaunarbeiten

Tel. 079 771 64 04
www.wermuth-gartengestaltung.ch
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Meine Ausbildung zum Landmaschinenmechaniker EFZ

Mein Name ist Sandro Koller (18), ich wohne in Oberwil
und mache eine Ausbildung zum Landmaschinenmecha-
niker EFZ und befinde mich momentan im dritten Lehr-
jahr. Die Ausbildung zum Landmaschinenmechaniker EFZ
dauert vier Jahre. Im zweiten Lehrjahr hat man eine Zwi-
schenpriifung liber Flige- und Trennverfahren.

In der Sekundarschule wurde mir schnell klar, dass ich keine weiter-
fiihrende Schule besuchen will. Als ich bei der Land- und Baumaschi-
nen Service AG (LUBS), Ettingen eine Schnupperlehre machte, war mir
klar, dass ich den Beruf Landmaschinenmechaniker EFZ erlernen mdch-
te. Warum?

Der Beruf ist abwechslungsreich und man erwirbt ein breites Fach-
wissen und nach der Ausbildung lernt man immer noch Neues dazu,
da sich die Landtechnik standig weiterentwickelt. In den ersten zwei
Lehrjahren wird der Schwerpunkt vor allem auf die Metallbearbeitung
gelegt. In den Uberbetrieblichen Kursen lernt man die verschieden
Flige- und Trennverfahren kennen. Da ich in meiner Ausbildung selbst-
standig arbeiten darf, habe ich ein gutes Basiswissen in die Kurse
mitgebracht. Da bei uns ein grosser Wert auf Schweissen gelegt wird.
Durch das Fertigen unserer selbstentwickelten Wiihimauskéderlege-
maschine «WUMAKI» und diversen kundespezifischen Auftragen
habe ich eine Menge Erfahrungen sammeln kénnen.

Im dritten und vierten Lehrjahr dndern sich die Themen von Fiige- und
Trennverfahren zu Mechanik, Hydraulik und Elektrotechnik in der Be-
rufsschule wie auch in den Uberbetrieblichen Kursen.

Der Landmaschinenmechaniker macht an landwirtschaftlichen Gera-
ten und Maschinen Reparaturen, Service oder auf Kundenwunsch
Anpassungen am Traktor und deren Anbaugeraten. Bei Land- und
Baumaschinen Service AG kdnnen Sie vom Kleingerat bis zur grossen
Erntemaschine alles zur Reparatur vorbeibringen. Zudem haben wirim
Ausstellungsraum diverse Gerate zum Verkauf oder Vermietung. Der
direkte Kundenkontakt macht mir viel Freude.

Fiir das Jahr 2022 sind alle Lehrstellen bei uns schon be-
setzt. Gerne nehmen wir Anfragen fiir eine Schnupper-
lehre entgegen.

—al"— ————

<aaqrifloor

Bodenbelage GmbH

Die Profis fur Bodenbelage

Unser Fachgebiet
* Parkett

e Laminat

* Teppich

« PVC

* Linoleum

* Unterbodensanierungen

* Belagsentfernung

e Schleifen, Versiegeln und
Klemmt die Faltwand lhres Wintergartens, schliesst die Eingangstiire Alen von Parkett und
nicht mehr richtig — oder quietscht das Gartentor? Verlegen von Vynil

Rufen Sie uns einfach an oder kontaktieren Sie uns per Mail. (Designbelag)

Wir beraten Sie kompetent und reparieren oder warten
lhr Produkt professionell.

lhr regionaler Partner fiir Metallbau, Service- und Reparaturarbeiten

artfloor Bodenbelage GmbH
Oberwilerstrasse 3

Telefon 061 723 13 30 4106 Therwil
metallbau@benzundpartnerag.ch Telefon 079 655 11 06
www.benzundpartnerag.ch info@art-floor.ch
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Brodmann AG: Wo Schones entsteht!

Mit viel Schwung und Elan macht die Brodmann AG nach wie vor das, was sie am bes-
ten kann - namlich Farbe und Leben in Ihr Zuhause zu bringen. Beratung und termin-
gerechte Erledigung der Arbeiten sind dabei selbstverstandlich.

Die Brodmann AG an der Briihl-
strasse 9 in Ettingen ist eine im
ganzen Leimental bekannte und
geachtete Adresse, wenn es um die
farbliche Ausgestaltung von Raum-
lichkeiten geht. Die Angebotspalet-
te der Firma Brodmann AG reicht
von individueller, auf die Wiinsche
der Kundinnen und Kunden zuge-
schnittene Farbberatung, Gber In-
nenrenovationen und Fassadeniso-
lationen bis zur Koordination klei-
nerer Bauvorhaben.

Einsatz natiirliche,

okologische Materialien

fiir Ihr Wohlbefinden

Im 2022 setzen wir den Focus ver-
mehrt auf die Verarbeitung von na-
tirlichen Materialien wie Lehm,
Kalkputze, Mineralfarbe. Da diese
Materialien ohne Konservierungs-
stoffe sind und teilweise auch in

der Region produziert werden, ist
die Okobilanz unschlagbar. Zum
Beispiel Lehm bindet Schadstoffe
aus der Raumluft, ist diffusionsof-
fen und reguliert dadurch die
Raumluftfeuchtigkeit. Kurz zusam-
mengefasst ausdrucksstarke Ober-
flachen und eine gesundes Raum-
klima. Diese Investition lohnt sich
fur lhre Gesundheit und ausdrucks-
starken Oberflachen.

Individuelle Raumgestaltung

Wollen Sie Ihrem Raum einen
neuen Anstrich geben, ihn farblich
und gestalterisch neu ausrichten
sowie ihm andere, neue Emotionen
verleihen? Wir beraten Sie Uber die
Vielfalt der Moglichkeiten und wie
sich Ihre Vorstellungen am besten
umsetzen lassen. Mit Lehm- oder
Kalkputzen, Mineralfarben, fugen-
losen Beldgen, Digitaldrucktape-

ten, Echtsteinplatten oder den aus-
druckstarken le Corbusier-Farb-
tonen sind nur einige der Moglich-
keiten, lhre Vorstellungen umzu-
setzen. Im Sinne der Nachhaltigkeit
werden auch Isolationsarbeiten
und Schimmelbehandlungen gerne
und kompetent erledigt.

Fassadensanierungen

Mit einer ausgewogenen Farbge-
bung wird die Architektur lhres Ei-
genheims unterstiitzt. Gerne zeigen
wir Ihnen auf, wie Ihr Haus am bes-
ten wieder fir viele Jahre geschiitzt
ist. Isolieren, risssanieren oder
streichen sind die Sanierungsmdg-
lichkeiten. Vor Ort gehen wir gerne
auf lhre Fragen ein.

Homepage:
www.brodmannag.ch

Auf www.brodmannag.ch finden
Sie Ideen und Bilder, was heute in
Bezug auf Farbgebung und Gestal-
tung alles moglich ist. Lassen Sie
sich davon inspirieren und holen
Sie sich Ideen fiir lhr Zuhause. Wir
freuen uns auf Ihren Anruf 061
721 51 91 oder Kontaktnahme auf
info@brodmannag.ch und Sie und
Ihre Bediirfnisse kennenzulernen.

Brodmann AG
brodmann’ag

Werbetechnik und Malerei

Briihlstrasse 9, 4107 Ettingen
Telefon +41 61 721 51 91
E-Mail: info@brodmann.ch
www.brodmannag.ch

RAIFFEISEN

Cyberangriffe konnen jedes KMU treffen

Cyberattacken gehoéren heute zu den grossten Geschaftsrisiken. Bevorzugte Zielscheibe
von Hackern sind oft KMU. Letztes Jahr wurde bereits jedes dritte KMU Opfer eines
Cyberangriffs. Wie kénnen sich Unternehmen schiitzen und wie sollten sie sich im Falle

eines Angriffs verhalten?

Haufig verfigen KMU nicht Gber das nétige Fach-
wissen und die Prozesse, um Cyberrisiken zu er-
kennen. Sie unterschatzen zudem schlicht die Ge-
fahr eines Cyberangriffes. Aufgrund des Anstiegs
von Homeoffice wahrend der Corona-Pandemie
und der fortschreitenden Digitalisierung werden
Unternehmen zunehmend verwundbarer. Das
nutzen Internetkriminelle bewusst aus.

Laut der KMU-Studie «Homeoffice und Cybersi-
cherheit in Schweizer KMU» stieg im Jahre 2021
die Anzahl der von Cyberangriffen schwer
betroffenen KMU von 25 Prozent im Vorjahr auf
36 Prozent. Trotzdem gab nur jede vierte befragte
geschaftsfihrende Person an, wahrend der

Homeoffice-Pflicht in zusatzliche Massnahmen
investiert zu haben. Die Studie zeigt auch, dass 65
Prozent der Befragten die grosse Bedeutung von
Cybersicherheit sehen, sich aber nur ein Funftel
der Studienteilnehmenden zum Thema Cyber-
sicherheit ausreichend informiert fahlt.

Um Schwachstellen zu eliminieren und die Gefah-
ren eines Cyberangriffes fur KMU zu minimieren,
sollten Unternehmen deshalb in einem ersten
Schritt die Verhaltensregeln fur Mitarbeitende
festlegen (Box 1) und in einem zweiten Schritt in
die IT-Sicherheit und den Zahlungsprozess inves-
tieren.

Der Mensch ist das schwachste Glied

Ein Unternehmen kann an verschiedenen Stellen
und auf unterschiedliche Art angegriffen oder
manipuliert werden. Das schwachste Glied in der
Kette ist dabei aber in den meisten Fallen der
Mensch. Mitarbeitende 6ffnen Phishing-Mails, la-
den E-Mail-Anhange herunter oder versaumen
Sicherheits-Updates.

Die Studie zur Cybersicherheit zeigt auf, dass zwar
knapp die Halfte der Schweizer KMU Uber ein
IT-Sicherheitskonzept verfligt aber nur zwei Flnf-
tel ihre Mitarbeitenden regelmassig schult oder
IT-Sicherheitsaudits durchfihrt. Dort, wo Cyber-
kriminelle am haufigsten angreifen — bei den
Mitarbeitenden — harzt es mit der Planung und

Kompetenz. Leidenschaft. Beratung

Oliver Degen

Leiter Firmenkundenberatung
oliver.degen@raiffeisen.ch

T +41 61 406 22 60

@schwine Gartenaroeiten GmbFE =
selt Gber 20 Jahren in lhrer Regionk

«Einer der schénsten Wege zu uns selbst
fiihrt durch den Garten».

Freuen Sie sich auch schon iber die ersten Sonnen-
strahlen? Die Sonne zaubert uns allen wieder ein
Lacheln in die Gesichter und man kann sich endlich
wieder vermehrt in der Natur und im eigenen Garten
aufhalten. In wenigen Wochen ist es wieder so weit —
die Tage werden wieder langer, die Sonne warmt
unsere Herzen, die Blumen bliihen, die Vogel zwit-
schern und wir alle kénnen wieder unbeschwerter
die Tage geniessen und verbringen.

Auch wenn ein Garten héufig als Nutzgarten an-
gelegt wird, darf die Schonheit nicht zu kurz
kommen. Blumen in allen mdglichen Farben sind das
Herzstiick jeden Gartens. Ein schénes Blumen- oder
Staudenbeet erfreut Sie — bei richtiger Planung -
das ganze Jahr hindurch. Gerne beraten wir Sie
unverbindlich!

Umsetzung von Schutzmassnahmen. Es ist des-
halb wichtig, die Mitarbeitenden zu sensibilisieren
und regelmassig zu schulen.

Cybersecurity-Schnelltest fir KMU

Eine gute Standortbestimmung ist der KMU
Schnell-Check des Bundes und der verschiedenen
Technologiepartner. Die Unternehmen kdnnen
via Online-Fragebogen (cybersecurity-check.ch)
schnell und einfach herausfinden, ob ihre techni-
schen, organisatorischen und mitarbeiterbezoge-
nen Massnahmen ausreichend Schutz vor Cyber-
risiken bieten. Erganzend dazu gibt ein Leitfaden
konkrete Handlungsempfehlungen und bietet
weitere Informationen zum Thema.

Individuelle Losungen fiir Cybersicherheit
Mit dem Abschluss einer Cyberversicherung kon-
nen sich KMU zusatzlich absichern. Dank unserer
Kooperation mit der Mobiliar bieten wir den KMU
einfache und unkomplizierte Versicherungs- und
Praventionslésungen, damit die Unternehmen im
Fall eines Schadens bestmdglich abgesichert sind
und entschadigt werden. Die Raiffeisenbank
Leimental unterstltzt die Unternehmerinnen und
Unternehmer dabei, die passenden Schutzmass-
nahmen und Lésungen fir Cybersicherheit zu
finden.

Oliver Degen,
Leiter Firmenkundenberatung,
Raiffeisenbank Leimental

Pascal Meyer
Firmenkundenberater
pascal.meyer@raiffeisen.ch
T+ 4161406 22 58

Wir empfehlen uns fiir Gartengestaltung und -Unter-
halt, Rasenrenovationen und Neuanlagen, Sichtschutz-
wande, Pergolas, Sitzplatze, Gartenbau und -pflege,
Baum- und Straucherschnitt und vieles mehr. Einige
Bilder unserer Arbeiten kdnnen Sie gerne auf unserer
Homepage gschwind-gartenarbeiten.ch ansehen.
Eine schéne Friihlings- und Sommerzeit —
Ihr Daniel Gschwind mit Team!

Gschwind Gartenarbeiten GmbH

GSCHWIND

Gartenarbeiten GmbH

Daniel Gschwind, 4106 Therwil
Mobile +41 79 694 67 88
info@gschwind-gartenarbeiten.ch
gschwind-gartenarbeiten.ch

Raiffeisenbank Leimental
raiffeisen.ch/leimental

Verhaltensregeln
zum Schutz gegen Cyberbetrug

« Sichere Passworter wahlen und
regelmassig andern, die gleichen
Passworter nicht mehrfach verwen-
den und sofern moglich auf Zwei-
Faktoren-Authentisierung setzen

» Regelmassig Sicherungskopien
durchfiihren und diese vom
Computer getrennt aufbewahren

+ Keine E-Mail-Anhange oder
Links von unbekannten Absendern
offnen

 Keine unbekannten Programme aus
dem Internet herunterladen

« Infrastruktur (Netzwerkkompo-
nenten, Firewall, Betriebssystem,
Virenschutz) immer aktuell halten,
regelmassig Software-Updates
(Browser, Anwendungen) und
Sicherheitschecks durchfuhren,
sowohl auf Computern wie auch
auf Smartphones und Tablets

« Mobile Apps nur aus den offiziellen
Stores (Apple Store und Google
Play Store) installieren

« Uber aktuelle Risiken auf dem
Laufenden halten (Nationales Zent-
rum fur Cybersicherheit)

Stefan Schori
Firmenkundenberater
stefan.schori2 @raiffeisen.ch
T+41614062214
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Kommt an unseren Fruhlingsanlass am Donnerstag, 5. Mai 2022

Der Verein Gewerbe Therwil hat rund 150
Mitglieder, also die Vertreter unserer kleinen
und mittelgrossen Unternehmen aus Ther-
wil. Fiir unser Wohlergehen, fiir Arbeitsplat-
ze, und Steuereinkommen sind sie fiir unser
Dorf lebenswichtig. Genauso wichtig ist fir
uns das Dorfleben, das Soziale, der Aus-
tausch von Erfahrungen, die Diskussionen
iber Privates und Geschaftliches. Ein Verein
lebt von den Begegnungen und der Vernet-
zung der Mitglieder untereinander. Mit
spannenden Anlassen und ausgesuchten
Angeboten férdern wir diesen Austausch. Es
macht Spass, einander besser kennenzuler-
nen, voneinander zu lernen und miteinander
etwas zu erleben. Neben dem Spass ist das
fir viele Unternehmen auch geschaftlich
von grosser Bedeutung, denn wer Therwil
kennt, ist erfolgreicher. Was kann ich als
Unternehmerin und Unternehmer fiir mich
personlich und mein Unternehmen daraus
lernen? Dafiir wird dieses Jahr wieder unser
gemeinsamer Friihlingsanlass 2022 durch-
gefiihrt, trotz Corona. Wir freuen uns sehr,
dass wir uns zumindest draussen wieder
personlich treffen konnen, und den Aus-
tausch pflegen, der fiir alle in unserem Dorf
so wichtig ist. Unser wichtigster Anlass, die
alljahrliche Generalversammlung, fallt coro-
nabedingt dieses Jahr leider wieder aus, aus
Vorsicht fiihren wir die GV auch dieses Jahr
virtuell durch.

Mitglieder konnen sich zu dem Friihlingsanlass 2022 anmelden, indem Sie
29 Franken auf unser Konto einzahlen. Die eingegangene Zahlung gilt als

Anmeldung. Konto: CH64 8080 8007 8920 5611 0

Gewerbe Therwil:

Weil Kontakte und Wissen mich und meine Firma weiterbringen!

Die Highlites:

o Treffen bei der «Alten Schmittey,
es wird ein ausgiebiger Apéro
von «Shahin» serviert

¢ Katholische Kirche mit kundiger
Flihrung und Orgel-Kostprobe

e Restaurant Grossmatt mit Z'Nacht
und gemiitlichem Beisammensein

Der nachste Friithlingsanlass am 5. Mai
startet um 18 Uhr in der Alten Schmitte von
Therwil, fiihrt uns dber die katholische Kirche
und endet auf der Terrasse vom Restaurant
Grossmatt, bei Roger Hellinger mit einem ge-
meinsamen Z'Nacht. Wir hoffen natiirlich,
dass wir bei unserem Friihlingsanlass nicht
nur mit feinen Speisen, sondern auch mit
friihlingshaftem Wetter verwéhnt werden.

Wir werden zu einem Apéro, geliefert vom
Restaurant Shahin, in der Alten Schmitte zu-
sammenkommen. Anschliessend ist eine
Flihrung vorgesehen, namlich die katholi-
sche Kirche zu besichtigen, dessen Inneres
eine sehr interessante Renovation mit zahl-
reichen Restaurationsarbeiten erfahren hat.
Von Ruedi Baltisberger werden wir tiber die
Hintergriinde dieser Arbeiten mehr erfahren.
Ferner liefert uns der grossartige Organist
Ralf Stelzenmiiller eine Kostprobe der Orgel.
Mit den Orgelmelodien im Ohr schlendern
wir dann zur Ettingerstrasse, zum Restau-
rant Grossmatt. Hier wird sich der Anlass
nicht nur auf die Komponente Verpflegen
beschranken, sondern zu einem gemiitlichen

Beisammensein entwickeln.
lﬂ
‘ —

Nun ist es wieder so
weit und wir stehen
in der Planung unse-
res ersten Events seit
zwei Jahren. Das
Frihlingserwachen soll zeigen, dass es sich
lohnt in Ettingen einzukaufen. Beriicksich-
tigen Sie doch unsere lokalen Gewerbetrei-
benden. Diese bieten Beratung, Verkauf und
Service vor Ort. Kein Online-Handel, wo
dann doch niemand (mehr) erreichbar ist.
Deshalb nutzen Sie am Samstag, 7. Mai,
die Gelegenheit und machen Sie sich auf
Entdeckungstour in unserem Dorf. Von der
Dorfmitte bis zur Kirchgasse und weiter
zum Gemeindeplatz finden Sie neben den
Laden auch diverse Stande. Ebenso wird fiir
Verpflegung gesorgt sein.
Lassen Sie sich bei einem Rundgang inspi-
rieren. Vielleicht finden Sie etwas, das Sie
schon lange gesucht haben und nicht wuss-
ten, dass es das gleich um die Ecke in unse-
rem Dorf gibt. Warum in die Ferne schwei-
fen, wenn das Gute liegt so nah.

Friuhlingserwachen - Samstag, 7. Mai 2022 - KMU Ettingen
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Mit TMC gegen den Heuschnupfen

Unimed, das Zentrum alternative Medizin
an der Hauptstrasse 10 in Ettingen, ist spe-
zialisiert auf die Schmerztherapie. Doch
auch Heuschnupfen-Geplagten kann dort
geholfen werden.

Um beim lastigen Heuschnupfen Abhilfe zu schaf-
fen, setzt Unimed auch auf die klassische Chinesi-
sche Medizin. Ubersetzt nennt man den Schnupfen
in der TCM «Bi Yuan», was soviel heisst wie «Nasen-
teich» und auf die gestorte Fliissigkeitsabsonde-
rung der Nasenschleimhaut hindeutet. Standiges
Niessen, rote Augen und eine triefende oder ver-
stopfte Nase sind die Leiden der Betroffenen. Es sind
die Reaktionen des Korpers auf pflanzliche Pollen,
die Allergene. Mittlerweile sind 10 bis 20 Prozent
der Bevolkerung in den westlichen Industrielandern
betroffen.

Carrosserie + Spritzwerk

Salismattenweg 40, CH-4105 Biel-Benken
Tel. +41 61 421 32 22, www.r-falcone.ch

SUTZWILLER

Drosselstrasse 21 | 4106 Therwil

Die TCM bietet hier eine Alternative: Durch das ge-
zielte Stimulieren von Akupunkturpunkten wird der
Energiefluss im Kérper angeregt und harmonisiert.
Damit werden Blockaden aufgeldst und der Korper
kann wieder normal funktionieren.

In einer wirksamen Behandlung ist allerdings nicht
nur die akute Phase des Heuschnupfens im Friihling
wichtig. Betroffene, die beispielsweise auf die Pol-
len der Hasel Giberreagieren, konnen schon im Feb-
ruar unter Beschwerden leiden. In diesem Fall wer-
den bei Unimed die Organe schon ab Januar mit
Krautern aufgebaut, um ihre Funktionen zu verbes-
sern. Weil dadurch das Immunsystem gestarkt wird,
kann der Korper wieder normal mit eigenen Ab-
wehrstoffen auf die Pollen reagieren.

UNIMED Zentrum fiir alternative Medizin
Spezialisiert auf Schmerztherapie
Hauptstrasse 10, Ettingen

Telefon 061 721 81 82

E-Mail: info@unimed-ettingen.com
www.unimed-ettingen.com

-

Electra Bikes neu im Sortiment

Die Coronapandemie l6ste einen Bikeboom
aus. Das spiirte auch das Fachgeschéaft Velo
Schrade im Herzen von Therwil, beim Lo6-
wen-Kreisel. Unter dem Geschéaftsfiihrer
Stefan Hildbrand besteht die 3. Generation
von Velo Schrade bereits seit neun Jahren.
Das freundliche Velo-Schrade-Team berat
Sie gerne, um gemeinsam lhr individuelles
Bike zu finden.

Die Verfligbarkeit von Velos ist im 2022 deutlich
besser als im Jahr zuvor, Velo Schrade hat eine gros-
se Auswahl an E-Bikes und Bio-Bikes an Lager, die
sofort zur Verfiigung stehen. Neu im Sortiment ist
die kalifornische Marke Electra, die fiir Retro und
Cruiser Bikes steht. Fiir einen optimalen Schutz darf
auch ein gut passender Velohelm nicht fehlen. Velo
Schrade liegt Ihre Sicherheit am Herzen und legt
deshalb grossen Wert auf qualitativ hochwertige
Produkte. Wir fiihren ein grosses Helmsortiment
fiir jeden Einsatzbereich (Road, City, MTB, E-Bikes,
Kinder und Jugendliche) mit den neuesten Techno-
logien. Zu unseren Zubehdrmarken gehdren ausser-
dem Fox, Evoc, Giro, Bell oder Raceface.

Bontrager Helme

WaveCel

Die Sichersten

Der grosste Fort-

schritt beim Schutz

gegen radfahrbe-

dingte Gehirn-

erschiitterungen ist

WaveCel; eine

komprimierbare

Zellstruktur auf der

Innenseite von

Bontrager-Helmen.

Wahrend herkémmliche Schaumhelme nur fiir den
Schutz gegen direkte Stdsse konzipiert sind, schiitzt
WaveCel gegen die Art und Weise, wie die meisten
Fahrradunfalle tatsachlich ablaufen: namlich leider
mit Verdrehungen, Biegungen und schragen St6Ben
gegen den Kopf.

Die bei einem Unfall auftretenden Krafte werden
von WaveCel in mehreren Stufen absorbiert. Bei ei-
nem Aufprall bewegen sich zuerst die Schichten des
WaveCel-Materials, frei und unabhangig, und ver-
formen sich, bis die Zellwande komprimieren. Dann
beginnen sie zu gleiten und absorbieren dabei aktiv
die auftretenden Linear- und Rotationskrafte und
leiten sie weg vom Kopf des Helmtragers.

Die Philosophie von Velo Schrade ist seit jeher
gleich: Dieses KMU fiihrt ausschliesslich erstklassi-
ge Marken wie Trek, Rocky Mountain, Electra, MTB
Cycletech und Diamant.

Fachhandler.

— e o —
ORUCKTECH
| Stutzpunkt |

carrosserie SUTSSE
g

Stohler AG

Ihr kompetenter Partner fur
Garten- und Motorgerate

Beratung, Verkauf und Service bei lhrem

Besuchen Sie unsere Dauerausstellung.

Erlenstrasse 27, 4106 Therwil
Tel. 061 421 20 90
info@stohler-ag.ch

HHusqvarna

¥ KARCHER

www.stohler-ag.ch

GARTENEBARAU

Walter Gutzwiller GmbH

Tel. 061 721 37 88
www.gutzwiller-gmbh.ch

hauptstrasse 26
4107 ettingen

tel. 061 721 21 11
www.coiffureteam.ch

Papeterie Schwarz
Hauptstrasse 115

4102 Binningen

Telefon 061 421 32 67
info@papeterie-schwarz.ch
www.papeterie-schwarz.ch

brodmann®ag

malerarbeiten’werbetechnik

Malerarbeiten innen und aussen
www.brodmannag.ch
4107 Ettingen Tel. 061 721 51 91

Papeterie Schwarz
Bahnhofstrasse 28

4106 Therwil

Telefon 061 722 08 88
info@papeterie-schwarz.ch
www.papeterie-schwarz.ch

www.gewerbetherwil.ch

Heizungsservice GmbH

Ihr Spezialist fiir:
= Heizungsreparaturen

= Alternativheizungen
=Brennerservice
=Boilerservice

b

OOR\ i

SPIRIG

Fassaden
GmbH

B Fassadenverputze
W Gipserarbeiten

SPIRIG Fassaden GmbH
Sagestr.20, 4104 Oberwil
Telefon 061 721 63 36
Mobile 079 322 53 11
info@spirig-fassaden.ch
www.spirig-fassaden.ch

B Gebaudeisolierungen
m Dekorative Spezialputze

BRILLEN

Chumm und lueg...

STUDIO
SALADIN

www.brillenstudio-saladin.ch

Bahnhofstrasse 3, 4106 Therwil

Fachmann fir Fuss und Schuh

der \Schuh qmbh

Bequemschuhe -

Einlagenbau, rahmengendhte Herrenschuhe,
Orthopadie — schuhtechnische Arbeiten

P Kdser * Bahnhofstrasse 20a + 4106 Therwil

Schuhreparaturen - Orthopéadie

@ vor dem Haus

Telefon + Fax 061721 21 60

www.derschuh.ch
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«Es braucht vor allem die Bevolkerung, welche weiterhin

lokal einkauft»

Wir erleben derzeit unruhige Zeiten. Kaum beruhigt sich die
Lage bei der Coronapandemie, hat der Krieg in der Ukraine welt-
weit fiir Entsetzen gesorgt und die Wirtschaft wiederum in
Alarmbereitschaft versetzt. Wir sprachen lber die aktuelle Situ-
ation des Gewerbes mit Katrin Kolb vom KMU Ettingen und mit
René Dietrich vom KMU Therwil.

Frau Kolb und Herr Dietrich, ganz generell, wie geht es
lhnen?

Katrin Kolb: Ich bin froh, sind wir einigermassen glimpflich da-
vongekommen.

René Dietrich: Gut.

Die letzten zwei Jahre waren coronabedingt wirtschaft-
lich nicht einfach. Wie erlebten Sie die Situation?

René Dietrich: Im Friihling 2020 konnten wir mit einer gelunge-
nen Idee in Form von Flyer und Plakaten die Bevdlkerung auf das
Gewerbe im Dorf aufmerksam machen. Wir haben viele positive
Riickmeldungen erhalten. Die Pandemie hatte sehr unterschied-
liche Auswirkungen auf die Betriebe.

Katrin Kolb: Wurden die Massnahmen durch den Bundesrat ver-
scharft, wurde alles ausgebremst. Ebenso haben wir es gemerkt,
wenn die Massnahmen gelockert wurden.

Was waren fiir Sie persénlich und Ihr Unternehmen die
grossten Herausforderungen?

Katrin Kolb: Der erste Lockdown war eine grosse Herausforde-
rung, vor allem fiir unseren Betrieb.

René Dietrich: Das Umsetzen des Pandemieplanes war die grosste
Herausforderung. Uns stellte sich die Frage, wie kénnen wir die
Mitarbeiter einsetzen und die Arbeitszeiten sowie Arbeitsplatze
neu gestalten. In der Funktion als Brunnenmeister in diversen
Gemeinden in der Region gehdrten wir zu den wichtigen Betrie-
ben und mussten stets die Wasserversorgung aufrechterhalten.

Wie haben Sie das bei den anderen KMU erlebt?

René Dietrich: Sehr unterschiedlich, einige konnten sich nicht
wehren vor Arbeit und andere mussten den Betrieb schliessen.
Katrin Kolb: Zum Teil wurden die Herausforderungen existenzi-
ell, mussten doch einige KMU ihr Geschaft wahrend des Lock-
downs schliessen.

Wie erlebten Sie dabei die Zusammenarbeit mit der Ge-
meinde, aber auch mit dem Kanton und Bund?

René Dietrich: Im Friihling 2020 haben wir zusammen mit der
Gemeinde diverse Gesprache gefiihrt, die Aktion mit den Flyern
und Plakaten war eine gute Zusammenarbeit. Ich persénlich
hatte keinen direkten Kontakt mit dem Kanton und Bund.
Katrin Kolb: Die Behorden haben schnell und unbiirokratisch
geholfen und unterstiitzt.

Konnten Sie auf Solidaritét aus der Bevélkerung zéhlen?
Katrin Kolb: Die Bevélkerung hat Investitionen trotzdem ge-
macht oder gar vorgezogen. Dafiir waren wir sehr dankbar.
René Dietrich: Aufgrund der Riickmeldungen, die ich erhalten
habe, war die Solidaritat gut.

Wo hat die Pandemie allféllige Schwéchen am deutlichs-
ten offengelegt?

René Dietrich: Die grosste Herausforderung war die Personal-
planung und die vielen Absenzen. Die Mitarbeiter mussten sich
zuerst daran gewohnen, was die neuen Arbeitsformen bedeuten
und wie diese ihr taglich gewohnten Ablauf verandern.

Katrin Kolb: Viele waren unsicher, wie sie in bestimmten Situa-
tionen reagieren sollten.

Wie reagieren Sie und ganz allgemein die Mitglieder dar-
auf?

Katrin Kolb: Jeder versucht, aus seiner Situation das Beste zu
machen.

René Dietrich: Jeder Betrieb muss fiir sich die richtigen Schliisse
aus der Pandemie ziehen. Nicht jeder Betrieb kann ins Homeof-
fice gehen oder seine Produkte und Dienstleistungen Gbers In-
ternet verkaufen.

Ist denn vom Slogan «buy local» etwas (ibrig geblieben?
René Dietrich: Diese Frage kann ich nur von meiner personlichen
Seite beantworten, ich kaufe so viel wie mdglich in der Region
ein.

Katrin Kolb: Das verstarkte Online-Shopping macht es nicht ge-
rade einfacher.

Wer die aktuellen Wirtschaftszahlen aus der Schweiz an-
schaut, hat erstaunlicherweise nun allerdings das Gefiihl,
Corona hétte es nie gegeben. Erleben Sie das auch so?

Katrin Kolb ...

... ist Vorstandsmitglied der KMU Ettingen.
Sie ist verheiratet und Mutter von zwei erwachsenen
Kindern. Sie wohnt in Ettingen.

Katrin Kolb: Nein, noch nicht wirklich. In der Elektro-Branche
zieht es an, aber wir sind noch nicht da, wo wir waren.

René Dietrich: In der Baubranche wurde mehr oder weniger
durchgearbeitet, wenn ich sehe, wie viele Unternehmen von der
Baubranche abhangig sind, kann ich das nachvollziehen.

An was liegt das? Was haben Sie richtig gemacht?

René Dietrich: Ich glaube, man kann nicht generell sagen, wer
was richtig gemacht hat. Es gab in der ganzen Pandemie Bran-
chen, die gezwungen wurden, zu schliessen!

Katrin Kolb: Es besteht ein Nachholbedarf.

Corona und die Ukraine haben auch zu logistischen Prob-
lemen gefiihrt. Was spiiren Sie davon?

Katrin Kolb: Lieferengpasse gehdren bald zur Tagesordnung.
Und wenn man meint, es werde wieder besser, kommt der
nachste Hammer in Form des Krieges oder einer neuen Corona-
Welle in einem Produktionsland.

René Dietrich: Es ist nicht nur die Logistik, die Probleme macht,
es sind vor allem die Beschaffung der Rohstoffe, welche zu
Lieferverzogerungen und Preiserhéhungen fithren. Durch den
Einbruch der Fliegerei wahrend Corona ist zum Beispiel die
Kunststoffproduktion ins Stocken geraten, die Raffinerien haben
ihre Ausstossleistung heruntergefahren.

Auch Rohstoffe sind davon betroffen. Haben Sie Riickmel-
dungen, wie das Gewerbe mit dieser Problematik umgeht?
René Dietrich: Wir mlissen uns damit abfinden, dass es Produkte
gibt, welche in nachster Zeit nicht mehr oder nur schwer er-
haltlich sind. Uberall, wo es méglich ist, kann man auf andere
Produkte wechseln, dies erfordert eine gewisse Flexibilitat von
den Kunden. Die Lieferanten konnen in den meisten Branchen
keine langeren Preishindungen mehr eingehen. Die Offertgiiltig-
keit reduziert sich bei vielen Lieferanten auf maximal vier Wo-
chen. Leider ist eine Besserung zurzeit nicht in Sicht, der Einkauf
und die Lagerhaltung spielen eine wichtige Rolle in der nachsten
Zeit und entscheiden tber den Erfolg der einzelnen Geschafte.
Katrin Kolb: Weil einige Produkte nicht lieferbar sind, miissen
wir auf Ersatzprodukte ausweichen. Es vergeht kaum ein Tag, an
welchem kein Lieferant eine Preiserhdhung ankiindigt.

Damit nicht genug, ist der Franken zurzeit sehr stark. Wie
betroffen ist das KMU?

René Dietrich: Nicht nur die KMU sind betroffen, jeder Biirger
wird mit steigenden Preisen und Lieferengpassen in naher Zu-
kunft rechnen miissen.

Katrin Kolb: Bis jetzt merken wir als Betrieb nicht viel. Aber das
kann sich auch noch andern.

René Dietrich...

... ist Geschaftsleiter der Firma Heinis AG in Biel-Benken und
Prasident des Gewerbe Therwil.
Er wohnt in Therwil und ist Vater von zwei Kindern.

Was braucht es, dass die lokalen KMU weiterhin florie-
ren?

René Dietrich: Jeder Einzelner kann sich iiberlegen, wo er ein-
kaufen geht oder seine Dienstleistungen bezieht. Wir sind da
und machen unser Méglichstes etwa in der Gewerbezeitung
oder im BiBo, damit die Einwohner vom Leimental die regiona-
len Angebote der KMU kennen.

Katrin Kolb: Es braucht vor allem die Bevélkerung, welche wei-
terhin lokal einkauft.

Kaum geht’s aufwdrts, herrscht Krieg in Europa. Spiiren
Sie hier wirtschaftlich bereits etwas davon?

Katrin Kolb: Hoffnungen auf Liefertermine wie vor Corona wer-
denim Moment wieder zerschlagen. Und die steigenden Benzin-
preise machen es auch nicht einfacher.

René Dietrich: Vom Regen in die Traufe. Alle haben sich gefreut,
dass die Massnahmen aufgehoben werden. Leider war die Freu-
de von kurzer Dauer, die aktuelle Situation treibt die Preise in
die Hohe und Lieferengpasse, mit denen wir zurzeit schon genug
Probleme haben, werden dadurch nicht besser.

Im Mai stehen grosse Friihlingsanldsse des KMU an. Was
versprechen Sie sich davon?

René Dietrich: Wir freuen uns wieder einen Friihlingsanlass fiir
die Gewerbler im Dorf durchzufiihren und den Puls der Mitglie-
der zu spiren. Vielleicht konnte ich die eine oder andere Frage
besser oder anders beantworten!

Katrin Kolb: Es ist der erste Anlass seit zwei Jahren. Man kann
sich wieder treffen, gemiitlich zusammensitzen und dabei se-
hen, was unsere Gewerbetreibenden zu bieten haben.

Sie suchen auch neue Mitglieder. Ist die Suche derzeit
schwierig?

Katrin Kolb: Sie wird sicher nicht ganz einfach.

René Dietrich: Wir haben jedes Jahr Zu- und Abgange, tenden-
ziell wachsen wir jedes Jahr leicht. Schon ware es, wenn sich ein
paar davon im Vorstand aktiv einbringen konnten.

Was wiinschen Sie sich fiir das KMU in Zukunft?
René Dietrich: Der Austausch unter den Gewerblern ist wichtig,
sei das bei Anlassen wie Tag der offenen Tiiren, Netz Therwil oder
in der Adventszeit. Die gemiitlichen und geselligen Anlasse sind
ebenfalls wichtig fiir den Austausch und diirfen auf keinen Fall
fehlen. Es gibt zum Gliick noch andere Themen als Corona oder
Krieg.
Katrin Kolb: Ein stabiles Umfeld ohne Lockdowns oder Ahnliches
wirde die ganze Situation erleichtern.

Interview: Stefan Fehlmann
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Kompetent fiir alles rund ums das Auto

An der Oberen Kirchgasse in Ettingen,
mitten im Dorfkern, hat Garagist Thomas
Haberthiir mit der Garage Peter einen
feinen und familidren Betrieb aufgebaut,
der letztes Jahr bereits sein 20-jahriges
Jubildum feiern konnte.

Die Garage Peter in Ettingen ist ein echter Fami-
lienbetrieb. Seit (ber 20 Jahren fiihrt Thomas
Haberthiir seine Garage nun schon und kann auf
eine treue Stammkundschaft aus dem Leimental
zahlen, die personliche, familidre Beratung zu
schatzen weiss.

Vater und Sohn in einem Betrieb

Das Team freut sich, die Kundinnen und Kunden
kompetent und ausfiihrlich zu beraten. Neben In-
haber Thomas Haberthiir und VW- sowie Audi-
Spezialist Dieter Dorr arbeitet seit zwei Jahren
auch Jérome Haberthiir, der Sohn des Werkstatt-
chefs, in der Garage mit. Seine Lehre absolvierte
der junge Mann in der Garage Schumacher, arbei-
tete danach in verschiedenen Autowerkstatten und
ist Anfang 2020 ins Geschaft seines Vaters ein-
gestiegen.

Alles fiir das Auto

Das Team der Garage Peter repariert und wartet Autos
aller Marken. Dazu gehdren sowohl die Bereitstellung
zur MFK-Priifung als auch Servicearbeiten. Dariiber
hinaus bietet die Garage Abgaswartungen, einen
Pneuservice, Autodiagnostik mit Gutmann-Tester so-
wie Klimaservice an Autos mit entsprechenden Anla-
gen. Auch Carrosseriearbeiten werden durch einen
Partnerbetrieb iiber die Garage Peter repariert. Dazu
kommen die Reparatur, Ersatz und Ténung von Schei-
ben. Zuséatzlich bieten der Betrieb einen Occasionen-
und Neuwagenverkauf an und beschafft auch Fahr-
zeuge im Kundenauftrag.

Spezielles fiir Liebhaber

Auch Oldtimer jeglicher Marken und andere spezielle
Autos werden bei der Garage Peter gerne in Obhut
genommen. Dabei diese wertvollen Autos liebevoll
und mit grosser Sorgfalt instand gestellt und gepflegt.

Garage Peter

Obere Kirchgasse 6, 4107 Ettingen
Telefon 061 721 61 65

E-Mail: info@garagepeterettingen.ch
Web: www.garagepeterettingen.ch

Ein Transportler mit Leib und Seele

Wo im Leimental gebaut wird, ist Marco
Heinimann nicht weit. Seit Anfang Jahr hat
der engagierte Transportspezialist die Tra-
ditionsfirma Rohkies + Heinis AG iibernom-
men. Das Unternehmen sorgt auf Baustel-
len fiir den Transport von Aushub und
Baumaterialien im Kipper oder in Mulden
und vieles mehr. «Als kleines Unternehmen
mit vier modernen Lastwagen sind wir sehr
flexibel», erklart Marco Heinimann. Ent-
sprechend nah arbeitet er mit den 6rtlichen
Bauunternehmen und Gartner zusammen,
die seine professionelle Logistik zu schat-
zen wissen, wie er erklart: «Wenn es sein
muss, konnen wir auch einmal innerhalb
kiirzester Zeit eine Mulde wechseln.»

Dabei bedient er die Baustellen von seinem Standort
in Ettingen, aber auch neu von Fiillinsdorf aus, der-
weil der Therwiler-Standort geschlossen wurde.
«Wir waren hier quasi mitten im Wohngebiet. In

Ettingen und Fiillinsdorf haben wir genug Platz und
storen niemanden», erldutert er weiter. Mit dem
Standort Ettingen bleibt die Firma stark im Leimen-
tal verankert und versorgt zum Beispiel auch die
Gemeinde Therwil mit Holz fir die Fernwarme und
vieles mehr.

Dabei liegt Marco Heinimann auch die Nachhal-
tigkeit am Herzen, wie er sagt: «Wir achten mit
einer ausgekligelten Logistik darauf, dass wir
Leerfahrten vermeiden und betreiben auch mo-
derne, schadstoffarme Fahrzeuge. Zudem achten
wir darauf, dass moglichst ein grosser Teil der von
uns abgeflihrten Materialien sachgerecht recycelt
werden.»

Rohkies + Heinis AG
Hoffmattstrasse 33

4431 Bennwil

Telefon 061 721 13 40
Mobile 079 895 86 44
E-Mail: info@rohkies.ch

’
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Wir bringen Farbe in Ihr Leben.

'l Liebe Gewerbemitglieder Therwil und Ettingen
Seit Uber 40 Jahren,

lhre beste Wahl

. . os Bleiben Sie im Gespréch
in der Region fiir i

mit einer Publikation eines Inserates oder
einer Publireportage

por Ak

DROGERIE
EICHENBERGER

Spagyrik
Schissler Salze
Medikamente

Ihre Vorteile als Mitglied in der Ubersicht:

Gutzwillze7

Malergeschift AG
061 721 1511 info@gutzwiller-ag.ch www.gutzwiller-ag.ch

Inseraten-Preise
Fr. 0.89 pro mm

Bahnhofstrasse 5, 4106 Therwil
Tel. +41 61 721 26 20
drogerie-eichenberger.ch
info@drogerie-eichenberger.ch

Mo-Fr  8.00-12.15 Uhr

13.30-18.30 Uhr
8.00-16.00 Uhr

statt Fr. 1.12 pro mm

Publireportage-Preise
1/4 Seite mit max. 2230 Zeichen und 1 Bild

Sa

5eit|:'tg zimmerei stocklin Fr. 270.- statt Fr. 985.
aua I - Holzbau und Bedachungen -
@iamant uﬂdténdigke't 4107 Ettingen 1/2 Seite mit max. 4460 Zeichen und 2 Bilder
e Bes Telefon 061 721 12 38 Fr. 530.— statt Fr. 1971.—
City Bikes fiir jeden Style. www.zimmerei-stoecklin.ch
Auf Wunsch kostenlose Unterstiitzung der Redaktion vor Ort.
Jemand, Nachste Erscheinung: 26. Juni 2022
der aufhort
zu werben, Kontaktperson:
um Geld Herr Reto Hartmann, Tel. 061 706 20 38
zu sparen, oder reto.hartmann@chmedia.ch
kénnte
enauso gut
www.veloschrade.ch \/e|OSCh rOde gseine Ulgr ¢ Auserleser]e Edelsteine
beim Kreisel in Therwil stehen lassen ¢ Gesundheitsketten
Zei ! ¢ Exklusive Schmuckstiicke
momachoret 5 um Zeit | e Engel, Elfen, Zwerge
WETTSTEIN Fe;““_“ 4106 Therwil Zu sparen: « Biicher, Musik/CD
& WANNER || PN o onaiescs ¢ Fachkundige Beratung
ervice ¢ Energie-Arbei
Spenglerei + Bedachungen ’ a::::;::(;g:amm e Seminare

4106 Therwil

Miihleweg 8a Offnungszeiten:

Dienstag bis Freitag
Samstag

10-12 Uhr und 14-18.30 Uhr
10-16 Uhr

Telefon 061 721 92 73

info@wettstein-wanner.ch
www.wettstein-wanner.ch

Ihr Partner fiir
alles was Strom
braucht.

Q
\

Irma Haverland-Lorenz, Bahnhofstrasse 7, 4106 Therwil
Tel. 061 721 01 57, Natel 079 317 08 25

E-Mail: naturwesen-kristalle@intergga.ch
www.naturwesen-kristalle.ch

>

061 726 80 80
www.kolb.swiss

www.gewerbetherwil.ch ¢ www.kmu-ettingen.ch
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Individuelle Losungen aus einer Hand

Wer sich fiir ein neues Bad oder auch eine Sanierung ent-
scheidet, findet bei der Gschwind & Spiegel Haustechnik
AG in Therwil hochwertige und individuelle Lésungen
fiir jedes Bediirfnis. Dass die Kunden bei einem Umbau
umsichtig betreut werden und alle Arbeiten aus einer
Hand erhalten, ist fiir Lothar und Florian Spiegel eine
Herzensangelegenheit.

Wenn es um Badezimmer, Duschen und WCs geht, kann die
Gschwind & Spiegel Haustechnik AG in Therwil auf eine lange Er-
fahrung zuriickblicken, wurde das Unternehmen doch bereits 1933
gegriindet. Diese Tradition verpflichtet. Entsprechend ist es Vater
und Sohn Spiegel wichtig, ihre Kunden vollumfanglich zu betreuen.
«Wenn sich ein Kunde bei uns fiir ein neues Bad interessiert, beraten
wir ihn zuerst einmal bei sich zu Hause vor Ort. Dort kdnnen wir
die Begebenheiten und Bediirfnisse genau abklaren», wie Lothar
Spiegel erklart.

Basierend darauf wird ein Konzept erstellt und dem Kunden im neu-
en Showroom der Firma die moglichen Stilrichtungen aufgezeigt.
«Nach der Definierung einer ersten Vorauswahl begleiten wir unsere
Kunden zu unseren Lieferanten, um dort vor Ort die gewlinschten
Elemente im Detail auszusuchen», erldutert er weiter.

Erst dann wird gebaut, wie er ausfiihrt: «Wir fungieren dabei als
Bauleitung und ziehen, nebst unseren eigenen Sanitartechnikern,
auch geeignete weitere Firmen dazu, etwa fiir Maler-, Elektriker-,
Gipser- und Plattenlegerarbeiten. Dabei kdnnen wir bei diesen Fir-
men auf eine jahrelange Partnerschaft zéahlen und wissen, dass alle
Arbeiten den hochsten Anspriichen gentigen. Dafiir biirgen wir!»
Im Gegensatz zu Grossunternehmen, die oft standardisierte Losun-
gen anbieten, setzt die Firma Gschwind & Spiegel auf individuelle
Lésungen und kann dabei aus dem Vollen schopfen: «Anders als
frither, als Weiss quasi als Standard gesetzt war, haben wir heute
sehr viele Méglichkeiten», erklart Florian Spiegel. Und: «Gerade bei
den Platten, aber auch bei Badewannen oder WCs sind heute alle nur
denkbaren Farben und Designs erhéltlich.» Und damit nicht genug,
denn dank moderner Materialien und Produktionsverfahren kénnen
auch ganze Elemente wie etwa Badewannen nach Wunsch gestaltet
werden, «was dann fiir perfekte und individuelle Lsungen sorgt».
Wobei dies nicht zwingend ein grosses Badezimmer voraussetzt, wie
der Spezialist weiss: «Gerade kleine Bader kdnnen so optimal aus-
genutzt werden. Zudem ist uns auch das Lichtkonzept wichtig, denn
dieses wird oft vergessen. Dank moderner LED-Technik kénnen wir
mit einer indirekten Beleuchtung fiir raffinierte und behagliche
Lichtverhaltnisse sorgen.»

Wie finde ich einen professionellen Immobilienmakler

Florian Spiegel im neuen «Schaufenster».

Dusche mit Deckenbrause und LED-Beleuchtung.

fir den Verkauf im neuen Jahr?

Wer seine Immobilie — egal ob Stock-

werkeigentum, Einfamilienhaus, Mehr- Maklers

Achten Sie auf den Auftritt des

familienhaus oder Bauland — verkaufen
mochte, geht dafiir im Idealfall zu einem
Immobilienmakler. Doch zu welchem?
Die Auswahl ist immens — viele grosse
und kleine Anbieter tummeln sich auf
dem Markt und nicht jeder Makler hat
dabei immer die besten Absichten im
Sinn. Wie Sie einen seriésen und vertrau-
enswiirdigen Immobilienmakler fiir lhren
geplanten Verkauf finden und auf was
Sie besonders achten miissen, erfahren
Sie in diesem Beitrag.

Wie starte ich die Suche nach einem
Immobilienmakler?

Die erste Adresse fiir eine Suche nach
einem moglichen Immobilienmakler ist
heute in der Regel das Internet. Hier kén-
nen Sie auf einer der tiblichen Suchma-
schinen nach Immobilienmaklern in lhrer
Region suchen und sich einen ersten
Uberblick iiber das Angebot verschaffen.

Tim Lindenberger
(Inhaber/Geschéaftsfiihrer)

Der erste Kontakt mit einem Immobilien-

makler findet heutzutage meistens auf

der Webseite des Maklers statt. Hier
lohnt es sich darum, ganz genau hinzu-
schauen. Die Webseite ist sozusagen die

Visitenkarte eines Maklers. Priifen Sie

darum folgende Fragen:

e Werden die Immobilienangebote auf
der Webseite hochwertig prasentiert?

o Wirkt die Webseite professionell und
vertrauenswiirdig?

e Werden Vorgehen und Ablauf fiir ei-
nen mdglichen Immobilienverkauf
maoglichst transparent kommuniziert?

e Finden Sie auf der Website eine An-
sprechperson und die ndtigen Kon-
taktangaben oder versteckt man sich
hinter einer Marke?

e Werden auf der Webseite Referenzen
friiherer Kunden und verkaufter Im-
mobilienobjekte prasentiert?

e Scheint der Immobilienverkauf die
Kernkompetenz zu sein?

Je mehr Fragen Sie hier mit einem deut-
lichen Ja beantworten kénnen, desto ho-
her ist die Wahrscheinlichkeit, dass Sie es
mit einem professionellen und vertrau-
enswiirdigen Immobilienmakler zu tun
haben.

Kosten eines Immobilienmaklers

Damit ein Anspruch auf eine Provision
von einem Immobilienmakler geltend
gemacht werden kann, muss der Verkauf
Ihrer Immobilie erfolgreich abgeschlos-
sen sein. Eine Bezahlung des Maklers ist
also erst nach Abschluss des Kaufvertra-
ges gefordert — wenn friihere Zahlungen
verlangt werden, sollten Sie vorsichtig

Lothar Spiegel auf der Baustelle.

Waschtisch aus Corian mit matt schwarzen Armaturen.

Gschwind & Spiegel Haustechnik AG

gschwind & . eee\
Haustechnik AG
Sanitare Installationen

Ettingerstrasse 20a, 4106 Therwil, Telefon 061 721 10 66
E-Mail: info@gschwind-spiegel.ch, www.gschwind-spiegel.ch
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mobilie prasentiert, am Ende ist esimmer
Ihre Entscheidung, ob und an wen Sie

«Mein Team begleitet Sie personlich und so individuell wie lhre Immobilie!

sein. Es gibt unzéhlige «Discount-Mak-
ler» die scheinbar «kostenlos arbeiten»,
oder Banken und Hypothekarvermittler,
die ebenfalls mit der Immobilienvermitt-
lung Geld verdienen wollen. Nur entste-
hen hierimmer Interessenskonflikte (was
will man nun konkret verkaufen)? Eine
Hypotheke, Versicherung oder doch eine
Immobilie? Verkaufserfahrung und Ver-
kaufskanale sind meistens sehr beschei-
den, wobei ein langjahriger Profimakler
eine umfassende Datenbank und Ver-
triebskanale aufgebaut hat und sich z.B.
explizit auf den Verkauf spezialisiert hat.
Ein Profi erwartet in der Regel erst ein
Maklerhonorar nach erfolgreichem Ver-
kauf. Ein seriéser Immobilienmakler
schafft zudem Transparenz und spricht
offen lber das Maklerhonorar (Markt-

iblich sind 2 bis 3% des erzielten Ver-
kaufspreises) und die Dienstleistungen,
auf die Sie ein Anrecht haben. Zudem
sollten Sie darauf achten, dass alles
schriftlich festgehalten wird und gleich
zu Beginn des Mandats offen besprochen
wird.

Horen Sie auf Ihr Bauchgefiihl

Wenn es um die Entscheidung des pas-
senden Immobilienmaklers geht, spielt
auch das Bauchgefiihl eine Rolle. Fiihlen
Sie sich gut beraten? Haben Sie das Ge-
fuhl, der Makler vertritt lhre Interessen
und setzt sich fiir den optimalen Ver-
kaufspreis ein? Haben Sie den Eindruck,
dass Sie immer die Kontrolle haben?
Denn auch wenn es der Immobilienmak-
ler ist, der potenziellen Kaufern lhre Im-

Ihre Immobilie verkaufen. Sie haben die
Wahl, sofern Sie mehrerer Kaufangebote
erhalten, und Entscheidungsfreiheit. Ein
seriéser Immobilienmakler berat Sie und
bringt Sie mit potenziellen Kaufern zu-
sammen.

Das Team Lindenberger — lhre Immo-
bilienexperten mit internationaler
Klientel und nationalen Netzwerk
Als erfahrene Immobilienmakler, die Sie
unkompliziert und flexibel wahrend des
gesamten Verkaufs begleiten, setzen wir
uns ganz fiir Ihren Verkaufserfolg ein.
Uberlassen Sie Ihren Immobilienverkauf,
angefangen bei einer kostenlosen und
unverbindlichen Immobilienbewertung
bis hin zur Organisation von Besichti-
gungsterminen und der abschliessenden
Kaufvertragsabwicklung, echten Profis.
Bei weiterem Interesse fiir unsere Leis-
tungen kommen Sie daher gerne auf un-
ser erfahrenes Team zu und lassen sich
am besten heute noch einen kostenlosen
und unverbindlichen Beratungstermin
geben. Wir vom Team Lindenberger freu-
en uns bereits auf ein personliches Ken-
nenlernen.

Team Lindenberger Immobilien GmbH

Oberwilerstrasse 2, 4106 Therwil
Telefon 061 405 10 90
info@team-lindenberger.ch
www.team-lindenberger.ch
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Hausmesse im
Betten-Haus Bettina
in Therwil

noch bis 2. April 2022

Betten — und vieles mehr

Gesunder Schlaf bedeutet weit mehr als das bestmdgliche Bettsystem.
Bei der Beratung nicht weniger wichtig sind die Funktionalitat, die
Qualitat und die Berlicksichtigung allfélliger gesundheitlicher Proble-
me. Entscheidend ist die Balance zwischen dem Stiitzen und dem Ent-
lasten von Korperpartien. Die Auswahl aufeinander abgestimmter Rah-
men und Matratzen geniesst deshalb hdchste Prioritat.

Qualitat hat bekanntlich ihren Preis. Sie soll dennoch erschwinglich
bleiben, und dieser Anspruch wurde bei der ebenso einzigartigen wie
vielfaltigen Ausstellung stets beriicksichtigt. Unser Haus an der Wil-
mattstrasse in Therwil bietet gentigend Flache, um interessierten Kun-
dinnen und Kunden Betten samtlicher fiihrender Marken und Stilrich-
tungen in einer angenehmen Umgebung zu zeigen.

Sie werden finden, was das Herz begehrt. Natirlich sind Sie zum «Probe-
liegen» jederzeit herzlich eingeladen, und ausserdem steht das An-
gebot, Premium-Matratzen diverser Hersteller wahrend einer Woche
unverbindlich in den eigenen vier Wanden zu testen.

Das perfekte Bett verhilft [hnen zu einem erholsamen Schlaf — zu einem
gemiitlichen Schlafzimmer gehdrt aber doch noch etwas mehr. Lassen
Sie sich inspirieren! Sie finden bei uns ausserdem Kissen, Duvets und
Uberziige ebenso wie (Einbau-)Schrénke und/oder Gesamteinrichtun-
gen aus allen wiinsch- und vorstellbaren Materialien.

Eine aufmerksame, individuelle Beratung ist ebenso selbstversténdlich
wie ein kompletter Service tiber den Kauf hinaus — unser Team aus Bet-
tenspezialisten freut sich in diesem Sinne auf Ihren Besuch in Therwil!

Betten-Haus Bettina AG

Wilmattstrasse 41, 4106 Therwil, Telefon 061 401 39 90
www.bettenhaus-bettina.ch

Offnungszeiten:
Montag—Freitag 9-12 Uhr und 13.30-18.30 Uhr, Samstag 9—16 Uhr

Die Firma fir Elektrokontrollen

Seit vielen Jahren haben wir ein weiteres Betatigungsfeld im Angebot. Wenn
Sie eine dieser Fragen mit «Ja» beantworten, wird es interessant fiir Sie.

Brauchen Sie einen Sicherheitsnachweis (SiNa)?

Ist lhre Elektroinstallation zur Kontrolle fallig?

Madchten Sie wissen, ob mit lhrer Elektroinstallation alles in Ordnung ist?
Haben Sie eine Liegenschaft gekauft?

Dann ist die Elektroinstallationskontrolle ein
Thema fiir Sie. In allen Hausern und Wohnun-
gen muss die elektrische Anlage von Zeit zu
Zeit kontrolliert werden. Und das ist auch gut
so. Denn gepriifte Elektroinstallationen be-
deuten Sicherheit fiir Mensch und Gebaude.
Nehmen wir das Beispiel der Handanderung,
also eines Liegenschaftskaufs. Sofern die letz-
te Kontrolle langer als finf Jahre zuriickliegt,
muss eine Kontrolle der elektrischen Installati-
onen durchgefiihrt werden. Der Sicherheits-
nachweis ist Bestandteil der notwendigen
Verkaufsdokumente. Der Notar ist angehal-
ten, diesen Sicherheitsnachweis einzufordern.
Damit wir lhnen den Service der Elektrokont-
rollen vollumfanglich anbieten kénnen, haben
wir die Firma Kolb Elektro Kontroll GmbH
gegriindet. Denn eine solche Kontrolle zieht
oftmals Korrekturarbeiten nach sich. Eine Ins-

tallationsfirma mit Kontrollberechtigung darf
aber nicht gleich die Korrekturen ausfiihren.
Deshalb ist unser Motto hier genau richtig:
«Alles aus einer Hand». Die Kontrollen flihrt
die Kolb Elektro Kontroll GmbH durch und die
Korrekturarbeiten werden durch die Kolb AG
ausgefiihrt. Sie als Kunde haben einen einzi-
gen Ansprechpartner fiir alles, was mit Strom
zu tun hat. Wir freuen uns auf lhren Anruf
oder lhren Besuch. Katrin Kolb

Kirchgasse 1

4107 Ettingen

Tel. 061 723 90 90
www.elektro-kontroll.ch
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Am Samstag in Therwil und Ettingen einkaufen!

Unsere Samstags-Offnungszeiten fiir Sie:

THERWIL

Betten-Haus Bettina

9.00-16.00 Uhr

Bild und Rahmen Christian Abt

10.00-15.00 Uhr

Brillen Studio Saladin

9.00-12.30 Uhr

Coiffure Isabella

8.00-16.00 Uhr

Coiffure Maria Rivera

8.00-15.00 Uhr

der Schuh

8.00-12.00 Uhr

Dorf Drogerie Eichenberger

8.00-16.00 Uhr

Fernseh Fehr

8.00-16.00 Uhr

Festmode Desirée

Nach Absprache

Garage Ruf

10.00-14.00 Uhr

Glasmeer

10.30-16.00 Uhr

Grellinger — Backerei

6.15-17.00 Uhr

Gschangg-Stiibli Fichta

10.00-16.00 Uhr

Gschwind Weinbau

10.00-12.00 Uhr

Handschin Augenoptik

9.00-14.30 Uhr

immer griin kreativ GmbH

9.00-15.00 Uhr

Leimen Apotheke

7.45-12.15 Uhr

mathis fleisch & feinkost

7.00-14.00 Uhr

Naturwesen und Kristalle

9.30-16.00 Uhr

Papeterie Schwarz

9.00-13.00 Uhr

Radio TV Foto Biirgi

8.00-12.00 Uhr

Rockstar Motos

12.00-16.00 Uhr

Schroth&Nussbaumer

10.00-13.00 Uhr

Traumli Kaffi Bar

9.00-13.00 Uhr

TS Hair Secrets GmbH

8.00-13.00 Uhr

Velo Schrade

9.00-15.00 Uhr

Wullelade Gabrielle Abt

10.00-15.00 Uhr

ETTINGEN

Backerei — Konditorei — Café Jeker

7.00-14.00 Uhr

Coiffure Team

8.00-14.00 Uhr

Leserei fiir GROSS + KLEIN GmbH

9.00-14.00 Uhr

Sport Stocklin

9.00-16.00 Uhr

PC-Express GmbH

9.00-16.00 Uhr

Gewerbe Therwil o Gewerbe Ettfingen

Sie sind neu im Gewerbeverein?

Hier kdnnen Sie sich vorstellen.

Bitte senden Sie eine E-Mail mit hren Angaben
fir die Neuvorstellung.

Therwil: Philippe Bach, philippe.bach@helvetia.ch
Ettingen: Katrin Kolb, kkolb@kolb.swiss

Digitaler Tornado fiir alle Bediirfnisse

Wenn es um Flexibilitdat geht, hat die 2002
gegriindete Blue Tornado GmbH mit Sitz
in Arlesheim die Nase vorn. Neu ist die
Firma auch Mitglied der KMU Ettingen,
was nicht nur daran liegt, dass Mitinhaber
Remo Ris dort zu Hause ist, sondern auch
weil das Unternehmen klar seinen Fokus
auf das Leimental und das Birseck legt.

Anpacken statt Hochglanzprospekte verteilen ist
Remo Ris und René Raffeiner wichtig.

Hasler Fenster
sind wirklich
made in
Baselland

Als einer der wenigen Fenster-
bauer in der Region Basel fer-
tigt Hasler Fenster seine hoch-
wertigen Produkte vollstan-
dig in Therwil. Bei einem

Dort versorgt das dreikdpfige Team die Kundschaft
mit intelligenten Computer- und Netzwerklosun-
gen, wie Mitinhaber René Raffeiner erklart: «Wir
sind quasi eine digitale Papeterie und bieten alles,
damit unsere Kunden in der digitalen Welt perfekt
geriistet sind.» Besonders am Herzen liegt der Blue
Tornado allerdings nicht die Losung von der Stange,
sondern die individuelle Beratung und die daraus
erfolgte massgeschneiderte Losung, wie Remo Ris
sagt: «Wir legen viel Wert auf eine persénliche Be-
ratung. Viele Kunden sehen ja nur die Computer auf
dem Tisch und denken gar nicht daran, was es alles
braucht, damit sie auch optimal damit arbeiten kon-
nen.»

Entsprechend bieten die beiden auch immer flexible
Losungen, die besonders kleinen KMU gerecht wer-
den und auch dafiir sorgen, dass die jeweils dabei
anfallenden Kosten im Rahmen bleiben, wie René
Raffeiner weiter ausfiihrt: «Wir bieten unseren Kun-
den zum Beispiel an, die bendtigten Server zu mie-
ten, zu kaufen oder in unser Rechenzentrum auszu-
lagern, je nachdem, was fiir sie die beste Losung
ist.» Dass zur Netzwerktechnik auch die Telefonie
gehort, ist eine weitere Starke der Firma, die auch
hier massgeschneiderte und unkomplizierte Losun-
gen bietet.

Dabei beschrankt sich das Angebot nicht nur auf
KMU. «Rund ein Drittel unsere Kunden sind Private,
die zum Beispiel ihren PC neu aufsetzen lassen oder
auch bei uns im Webshop ein neues Gerat gekauft
haben, das sie nun fiir ihre Bediirfnisse anpassen,
respektive konfigurieren lassen», erldutert Remo
Ris. Und: «Das machen wir gerne auch direkt beim
Kunden zu Hause. Der personliche und flexible Ser-
vice und faire Preise sind uns wichtig.»

Blue Tornado GmbH

Altenmatteweg 5, 4144 Arlesheim
Telefon 061 701 75 57

E-Mail: info@blue-tornado.ch
www.blue-tornado.ch

KMU Ettingen-Neumitglied
Blue Tornado GmbH

Computer- und Netzwerktechnik
Altenmatteweg 5, 4144 Arlesheim, Telefon 061 701 75 57
E-Mail: info@blue-tornado.ch, www.blue-tornado.ch

Gewerbe Therwil

Frithlingsanlass Donnerstag, 5. Mai

Besuchen Sie unsere Homepage
www.gewerbetherwil.ch oder unsere Facebook-
seite www.facebook.com/gewerbe-therwil

fiir aktuelle Neuigkeiten

Veranstaltungen/Termine

Gewerbe KMU Ettingen
Friihlingserwachen Samstag, 7. Mai

Besuchen Sie unsere Homepage

www.kmu-ettingen.ch oder unsere Facebook-

seite www.facebook.com/kmuettingen
fiir aktuelle Neuigkeiten

Besuch der Fertigungshallen
kénnen sich Kundinnen und
Kunden selbst von der Quali-
tat der Fenster und Tiiren
liberzeugen.

Wo ein Schweizer Kreuz drauf-
steht, ist nicht immer ausschliess-
lich Schweizer Qualitat drin.
Selbst das Pradikat «Swiss
Made» bietet keine Garantie flr
die gesamte Herstellung in der
Schweiz. So kann es passieren,
dass «Schweizer Fenster» (iber
Tausende von Kilometern mit
Lastwagen herbeigefiihrt wer-
den. Bei Hasler Fenster ist das
anders: Dort werden Holz- und
Holz-Metall-Fenster wirklich von
A bis Z in Therwil, Baselland, her-
gestellt.

Kunden schauen bei der
Produktion zu

Wer es nicht glaubt, kann sich in
der Produktionshalle selbst Gber-
zeugen. «Unsere Kundinnen und
Kunden diirfen gern zuschauen,
wie ihre Fenster gefertigt wer-
den», sagt Fachberater Michael
Conod. Knapp eine halbe Stunde
dauern jeweils die Fiihrungen
durch die Produktionshallen. Was
dort passiert, (iberzeugt auch

Skeptiker restlos. Hasler Fenster
hat vor einigen Jahren rund sie-
ben Millionen Franken in die
Modernisierung der Fertigungs-
halleninTherwil investiert. «<Dank
dem hoéheren Automatisierungs-
grads konnten wir Arbeitsplatze
sichern und auch neue schaf-
fen», sagt der Geschaftsfiihrer
Christophe Stumpf. Vom hohen
Automatisierungsgrad  profitie-
ren auch die Kunden. «Preislich
kénnen wir mit den Importfens-
tern der Mithewerber absolut
mithalten — und qualitativ so-
wieso.»

Auch Glas aus der Schweiz

Die Fenster von Hasler werden aus
einheimischen Holzern und mit
Glas eines Schweizer Herstellers
gebaut. Auch Spezialanfertigun-
gen sind méglich, wobei in diesem
Bereich noch viel von Hand gear-
beitet wird. Kunststofffenster wer-
den bei einem Tochterbetrieb in
der Schweiz hergestellt.

Zum zufriedenen Kundenkreis ge-
horen zahlreiche Privatkunden
wie auch Architekten und die 6f-
fentliche Hand. Ein Beispiel: Bei
der Sanierung der Steuerverwal-
tung Baselland kamen kiirzlich
Hasler Fenster zum Einsatz. Dank

der Produktion vor Ort ist das
Unternehmen ausserordentlich
flexibel. «Vor allem bei Schaden
und Notfallen kdnnen wir sehr
schnell reagieren», versichert Mi-
chael Conod. Weil bei Hasler
Fenster die Auftragsbiicher voll
sind, muss man bei Bestellungen
zuweilen bis zu zehn Wochen
warten. Umso mehr freut man
sich, wenn dann die hochwerti-
gen Teile made in Baselland ein-
getroffen sind. Denn Hasler Fens-
ter sorgen nicht nur fiir beste
Aussichten, sondern helfen auch,
Arbeitsplatze und Sozialleistun-
gen in der Schweiz abzusichern.
Rolf Zenklusen

Hasler Fenster AG
Oberwilerstr. 73, 4106 Therwil
Tel. 061 726 96 26
info@haslerfenster.ch
www.haslerfenster.ch

Wir beraten Sie gerne kosten-
los und unverbindlich. Verlassen
Sie sich auf unsere Antwortga-
rantie innerhalb von 24 Stunden
(wochentags).

Offnungszeiten der Ausstellung
Montag bis Freitag

8-12 Uhr und 13-17 Uhr
Samstags auf Voranmeldung
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